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CUVINTE CHEIE

Avand in vedere tematica tezei de doctorat ,,Analiza predictiva a fluxurilor de investitii si
a preturilor de transfer in contextul intensificarii riscurilor geopolitice si de divergenta in
aplicarea TFRS” cuvintele cheie utilizate sunt: raportare financiara; investitii strdaine directe;
calitate; caracteristici calitative; asimetrie informationald, economii emergente; BRICS, politici
si practici contabile; politici fiscale; preturi de transfer; Standarde Internationale de Raportare
Financiara;, parti interesate; geopolitica; geocontabilitate;  georaportare financiard;
internationalizare; globalizare; multinationale; surse de finantare; volatilitatea activelor
financiare; performanta, sustenabilitate; schimbari geopolitice; crize suprapuse;, comunicare
economico-financiarda,; teoria partilor interesate;, transparentd informationald; analiza
bibliometrica, factori determinanti; informatii financiar-contabile; predictibilitate; siguranta
investitionald, economii dezvoltate; economii in curs de dezvoltare; economii slab de dezvoltate.
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INTRODUCERE

Intensitatea schimbarilor geopolitice din ultima perioada, amplificate de crizele suprapuse
(economica, sanitard, energetica si militard) au creeat o noua realitate economica, Cu repercursiuni
directe asupra mediului de afaceri national si international. Schimbarile geopolitice majore,
accentuate de conflictul militar din Ucraina au Tmpartit lumea in doud poluri opuse, intre est si
vest. Aceste efecte negative au fost resemtite in special de mediul economic, puternic afectat de
modificarile conditiilor de piata, de volatilitatea preturilor, de inflatia in continua crestere, de
perturbarile intervenite asupra lanturilor de aprovizionare si nu in ultimul rand, de o serie de factori
cu incidenti directd asupra performantelor companiilor. In acest context, asistaim la o reducere a
fluxurilor de investitii straine directe (ISD) si a investitiilor responsabile din punct de vedere social
(SRI), concomitent cu cresterea risculuiui investitional. In acelasi timp, agravarea tensiunilor
geopolitice si economice din ultimul an au generat o suprareglementare si o intensificare a
controalelor impuse companiilor de catre guvernele nationale, mai ales Th cazul celor care isi
desfisoara activitatea in tarile direct afectate de crizi. In aceste conditii, are loc o crestere a
costurilor de conformitate si @ riscului de sanctiuni financiare asupra companiilor care incalca
aceste reglementari.

Asadar, putem afirma ca noul context economic si geopolitic conturat la nivel global poate
constitui un impediment pentru procesul de raportare a companiilor, in sensul ca informatiile
financiare si nefinanciare furnizate pot avea un nivel calitativ mai redus, o serie de caracteristici
ale acestora fiind vizibil afectate, cum ar fi de exemplu, credibilitatea si reprezentarea exactd. In
astfel de circumstante, tinand cont ca 1n elaborarea conturilor anuale, companiile se bazeaza pe o
serie de estimadri si ipoteze, este posibil ca anumite situatii de incertitudine si risc asumate de
investitori si de partile interesate in general, s devina tot mai accentuate. Pentru a evita astfel de
probleme, este recomandat ca managementul companiilor sa constientizeze impactul potential al
actualei crize geopolitice, generatoare de o serie de vulnerabilitati si riscuri, cu impact prevalent
indirect asupra raportarii financiare. Asadar, pentru a preveni aceste situatii se impune construirea
din timp a unor strategii care sa includa instituirea unui sistem eficient de management a riscurilor
si consolidarea relatiilor cu partile interesate. Principalele consecinte ale riscurilor geopolitice
pentru companiile multinationale includ: intreruperea aprovizionarii, pierderea oportunitatilor de
vanzare, fluctuatii valutare si de pret si nu in ultimul rand, accentuarea riscului juridic si
reputational.

MOTIVATIA SI IMPORTANTA CERCETARII
Procesul de globalizare a economiilor nationale si internationalizarea companiilor
reprezinta un fenomen multidimensional, influentat de diversi factori, printre care si riscurile
geopolitice. Amplificarea riscurilor geopolitice din ultima perioada a perturbat sistemul economic
global, generand o criza economica si politica fara precedent, care la randul ei a divizat marile
puteri si a scos in evidenta punctele slabe si nevralgice ale procesului de globalizare a economiilor
nationale si ale internationalizarii companiilor. Pe fundalul conflictului militar din Ucraina si a
sanctiunilor economice impuse Rusiei, asistdm pe arena politica si internationald la consolidarea
si cresterea notorietatii unei noi puteri politice si economice - grupul BRICS (Brazilia, Rusia, India,
China si Africa de Sud).
La inceputul secolului XXI, riscurile geopolitice nu erau evidentiate in categoria celor de
nivel crescut in politica de management a riscurilor pentru marile corporatii multinationale. Aceste
ipoteze au inceput sa se schimbe odatd cu sosirea Primaverii Arabe si a Miscarii Occupy,
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culminand cu conflictul din Crimeea. In mediul acadamic, dar si in cel politic si economic s-a
ajuns in prezent la un consens comun, in sensul ca strategia geopolitica sta deseori la baza mediului
de afaceri competitiv, iar corporatiile multinationale pot fi percepute ca prelungiri ale granitelor si
intereselor statului in strdindtate, ceea ce evident creste expunerea la evenimentele geopolitice.

In aceasti ordine de idei, consideram ca actualmente, un eventual proces de descentralizare
a economiilor lumii va redefini echilibrul politic si economic global, conducéind si la redefinirea
referentialului international de raportare financiara (IFRS), care, inevitabil va fi expus riscului de
divergenta in anumite tari ale lumii, in raport cu afinitatea sau apartenenta la anumite structuri
internationale (cu caracter economic, geopolitic, cultural sau alte interese). Crearea unor noi
blocuri politice si economice la nivel international va determina o noua regrupare a economiilor
nationale in raport cu interesele sociale si regionale, cu accent pe dezvoltarea relatiilor intra grup
si pe mentinerea relatiilor cu tarile din exteriorul grupului in functie de interesele de grup. Crearea
acestor agregate geoeconomice va facilita accesul la fluxurile de investitii, de materii prime si forta
de munci. In vederea fluidizarii capitalului intra grup, tirile membre sunt nevoite s elaboreze
reglementari de natura fiscala, financiar-contabila si de alta natura, dar si sa creeze organisme de
control comune. In acelasi timp, pentru a satisface nevoile investitorilor din cadrul grupului cu
privire la adoptarea unor cerinte comune de raportare financiara, comparabile si verificabile,
aceset tari pot fi tentate sau chiar determinate sa elaboreze norme contabile comune, care vor fi
valabile doar in cadrul grupului. Asadar, putem afirma ca redefinirea contextului geopolitic va
conduce si la reproiectarea raportarii financiare a companiilor, acestea fiind nevoite sa se adapteze
politicilor si reglementéarilor din cadrul grupului in care opereaza sau a jurisdictiilor Tn care au
filialele deschise. Dupa pandemia de COVID-19, geostrategiile corporatiilor multinationale joaca
un rol semnificativ In procesul de redresare si restabilire a puterii in economia globalizata, acestea
putadnd determina intarirea relatiilor comerciale si urmarirea unor parteneriate mai sustenabile,
construite in jurul imbunatatirii sdnatatii publice si rezilientei digitale.

In acest context, este firesc s ne punem anumite intrebari, precum: Cum vor evolua lucrurile
si din punctul de vedere al sistemului de raportare financiard? In ce masurd deglobalizarea sau
trecerea de la un singur pol de putere, concentrat in SUA, la o multipolaritate economica, in care
tarile BRICS vor domina, va afecta parcursul raportarii financiare?

Totodata, pe masurda ce scenariul geopolitic tinde sa escaladeze, mediul de afaceri se
confrunta tot mai frecvent cu riscuri si provocari noi care le poate afecta capacitatea de a atrage
investitii strdine directe si de a obtine randamente investitionale pe termen lung. Cu alte cuvinte,
schimbarile de paradigma in actualul context global impun analiza impactului riscurilor
preturilor de transfer (PT) care, la randul lor, vor influenta informatiile din raportarea financiara,
atat din punct de vedere cantitativ, cat si calitativ. O astfel de abordare impune examinarea
ramificatiilor riscurilor geopolitice asupra procesului de internationalizare a companiilor si
implicit asupra referentialului contabil international Sau chiar crearea unui nou concept:
geocontabilitate.”

Principala motivatie privind alegerea acestui subiect de cercetare o reprezinta necesitatea de
indentificare a unor masuri de atenuare a riscurilor geopolitice emergente majore pe care
companiile trebuie sa le ia In considerare in procesul decizional, cum ar fi de exemplu, schimbari
intervenite in referentialul international de raportare financiard, lipsa de predictibilitate a
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informatiilor privind fluxurile de investitii straine si preturile de transfer sau destabilizarea retelei
de interconectivitate a economiei globale. Internationalizarea companiilor si procesul de
globalizare in ansamblul sau, au contribuit la crearea unor lanturi economice interstatale
reprezentate prin relatiile comerciale si de investitii, motiv pentru care actiunile si deciziile unei
tari pot avea consecinte semnificative pentru celelalte. Un alt fenomen care se contureaza pe arena
internationala este cresterea numarului de companii multinationale si utilizarea din ce in ce mai
frecventa a strategiilor de stabilire a preturilor de transfer cu scopul de a eroda baza de impozitare.
Lipsa unui cadru de reglementare adecvat si adoptat la nivel global cu privire la tranzactiile intre
partile afiliate, obstructioneaza trasabilitatea si previzionarea cu precizie a fluxurilor de numerar
iesite in afara granitelor.

O alta motivatie a cercetarii o reprezinta nevoia de a analiza potentialul de suprapunere a
actualelor crize in exacerbarea provocarilor economice deja existente. De exemplu, o criza
financiara manifestata intr-o tara poate conduce la o reducere a investitiilor straine directe, care, la
randul sau, poate da nastere unei crize politice sau poate supradimensiona una deja existenta ntr-
o alti tard. In mod similar, o criza politicd intr-o tard poate determina diminuarea schimburilor
comerciale cu alte tari, ceea ce, la randul sau, poate genera sau amplifica o criza financiara. Tot in
acest scenariu, companiile cu legaturi puternice cu anumite companii multinationale ar trebui sa ia
in considerare modul Tn care strategiile lor ar fi afectate in cazul in care un partener atat de
important ar fi afectat in vreun fel in contextul unor astfel de crize.
fluxurilor de investitii strdine directe, preturilor de transfer si implicit asupra raportarii financiare
este de o importanta esentiald pentru factorii de decizie politici si pentru entitatile raportoare. In
altd ordine de idei, intelegerea modului in care crize de naturi diferite cumulate cu schimbari
geopolitice in continua ascensiune influenteaza economia mondiala, poate ajuta factorii de decizie
sa actioneze in cunostintd de cauza atunci cand vine vorba de politica economica, iar la nivelul
companiilor, pot fi adoptate decizii mai bine informate in materie de investitii si tranzactii
comerciale.

Putem constata cu usurinta ca actualitatea acestei teme de cercetare este relevanta nu doar
pentru decidentii de la nivel macro, cat si pentru entitatile raportoare care se confrunta si se vor
confrunta cu situatii inedite, caracterizate de incertitudine si chiar lipsa de predictibilitate. Acest
lucru se datoreaza faptului ca, pe masura ce mediul economic global devine din ce in ce mai
complex si mai dificil de gestionat, informatiile financiare s-ar putea sa fie tot mai lipsite de
acuratete, oportunitate, verificabilitate si comparabilitate, ceea ce evident ca va altera valoarea de
confirmare si valoarea de predictibilitate. Asadar, peisajul politic si economic in continud
schimbare face dificila previzionarea si evaluarea exactd a performantei si sustenabilitatii
companiilor.

Consideram cd in prezent este esential sd monitorizdm cu atentie schimbarile geopolitice
intervenite, dar si crizele succesive si suprapuse cu impact asupra referentialului international de
raportare financiard, deoarece companiile se confruntd cu situatii nemaiintalnite, neavand
posibilitatea de a se extrage din ecuatia geopolitica a lumii. Drept urmare, ne putem astepta la
sanctiuni comerciale, taxe crescute, lanturi de aprovizionare intrerupte, reglementari tot mai
numeroase i mai consolidate, precum si la bariere pentru noi investitii, filnd posibil sa asitam cat
de curénd si la formarea de aliante regionale care vor acorda tratamente preferentiale pentru tarile
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cu aceeasl afinitate geopolitica. In replica, companiile ar putea avea nevoie sa-si diversifice si sa-
si localizeze lanturile de aprovizionare si sa-si regdndeasca strategiile transfrontaliere.

SCOPUL SI OBIECTIVELE CERCETARII

Scopul lucrarii ,,Analiza predictiva a fluxurilor de investitii si a preturilor de transfer in
contextul intensificarii riscurilor geopolitice si de divergenta in aplicarea IFRS” constd in
identificarea si evalurea efectelor riscurilor geopolitice si de divergentd in aplicarea IFRS ca
urmare a schimbarilor geopolitice intervenite in procesul de internationalizare a companiilor, in
special asupra fluxurilor de investitii strdine directe si a preturilor de transfer. Astfel, pentru
realizarea scopului propus au fost trasate urmatoarele obiective:

Obiectiv nr. 1: Analiza schimbarilor de paradigma in procesul de internationalizare a
companiilor — de la geopolitica spre geocontabilitate;

Obiectiv nr. 2: Identificarea de noi oportunitati in atragerea investitiilor straine directe si
responsabile din punct de vedere social prin valorificarea informatiilor financiar-contabile Tn
conditii de multipolaritate a puterii economice la nivel global — exemplu de bune practici: tarile
BRICS;

Obiectiv nr. 3: Analiza cadrului de raportare financiara a companiilor din tarile cu economie
emergenta — grupul BRICS;

Obiectiv nr. 4: Analiza politicilor contabile si fiscale aferente preturilor de transfer aplicate
de companiile din tarile BRICS;

Obiectiv nr. 5: Proiectarea indicelui de predictibilitate a fluxurilor de investitii straine directe
si a preturilor de transfer pentru economiile emergente/in curs de dezvoltare, dezvoltate si slab
dezvoltate;

Obiectiv nr. 6: Construirea matricii de trend privind fluxurile de investitii straine directe si a
preturilor de transfer pentru economiile emergente/in curs de dezvoltare, dezvoltate si slab
dezvoltate.

METODOLOGIA CERCETARII

In vederea atingerii scopului si a obiectivelor de cercetare a fost adoptati strategia
triunghiulard de cercetare care cuprinde combinarea tehnicilor cantitative si fundamentale de
cercetare, ceea ce ne permite o validare mai solida a rezultatelor cercetarii. Acest tip de abordare
faciliteaza intelegerea motivelor, perceptiilor si motivatiilor care stau la baza prezentei tematici de
cercetare. Sintetizat, strategia de cercetare aplicatd in elaborarea acestui demers stiintific se
desfasoara Tn 6 etape care cuprind:

1. Definirea problemei de cercetare: etapa care presupune identificarea problemei de
cercetare si formularea explicita a scopului si obiectivelor de cercetare.

2. Revizuirea literaturii de specialitate: etapa in care s-a efectuat o documentare completa a
literaturii de specialitate pentru a identifica cercetarile relevante existente pe aceasta tema si pentru
a oferi un cadru teoretic solid pentru prezenta lucrare. Tot Tn aceasta etapa sunt identificate
metodele si tehnicile de cercetare utilizate Tn studiile anterioare, fiind subliniate si scoase in
evidenta lacunele existente in literatura de specialitate. In baza lucririlor stiintifice analizate au
fost extrase o serie de subiecte si concepte cum ar fi: riscurile geopolitice, internationalizarea
companiilor, atragerea de ISD, politicile contabile si fiscale aplicate preturilor de transfer,
informatii financiar-contabile, structura raportarii financiare, economiile emergente BRICS etc.,
subiecte analizate si dezbatute pe tot parcusul prezentei lucrari.
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3. Identificarea si selectarea metodelor de cercetare adecvate: tehnicile si intrumentarul de
cercetare au fost stabilite in raport cu ipotezele de cercetare si cu cerintele specifice anterior
enuntate, urmarindu-se n principal ca tehnicile selectate sa fie adecvate pentru tipul de date care
au fost colectate.

4. Stabilirea si construirea esantionului de cercetare si determinarea metodelor de colectare
a datelor: in aceasta etapa a fost determinat nivelul de reprezentativitate a populatiei care va fi
inclusa in esantion si stabilirea criteriilor de includere si excludere; de asemenea, s-a urmarit ca
perioada analizata si tipul de date sa fie omogene, adecvate scopului si obiectivelor de cercetare.

5. Culegerea, prelucrarea si identificarea metodelor de analiza a datelor: odata ce datele au
fost colectate, s-a trecut la identificarea metodei adecvate de analiza, in vederea testarii ipotezelor
formulate si a dezvoltarii modelelor de predictie si a matricii de trend privind indicatorii tinta.

6. Interpretarea rezultatelor si formularea concluziilor: in completarea analizei literaturii de
specialitate s-a efectuat interpretarea rezultatelor si compararea acestora cu alte rezultate din
acelasi domeniu de cercetare, ceea ce a permis formularea concluziilor, recomandarilor si
propunerilor pentru viitoarele directii de cercetare.

In vederea proiectirii indicelui de predictibilitate a fluxurilor de ISD si a preturilor de
transfer, au fost colectate date cu privire la intrarile si iesirile de ISD, nivelul de reglementare al
preturilor de transfer, nivelul de adoptare al IFRS, povara fiscald, cota de impozitare, libertatea
economica, riscul de tara si nivelul economiei subterane a unui esantion format din 69 de tari care
aplica recomadarile OECD cu privire la preturile de transfer, in perioada 2013-2021. Datele au
fost obtinute din surse publice disponibile, cum ar fi Banca Mondiald, Fondul Monetar
International, OECD etc. si analizate cu ajutorul programului statistic SPSS. Indicele proiectat pe
baza datelor colectate se bazeaza pe media ponderata a variabilelor incluse in analiza, acestea fiind
determinate pe baza corelatiilor existente intre variabilile endogene si variabila exogena. Pentru a
asigura credibilitatea si validitatea studiului, s-a recurs la o serie de strategii, cum ar fi: verificarea
esantionului, interogarea reciproca si triangularea datelor.

Metodele si tehnicile aplicate oferda o examinare comprehensiva a problemei de cercetare,
permitand o intelegere multidimensionala a corelatiei dintre ISD, preturile de transfer, adoptarea
referentialului contabil international si a altor factori enumerati anterior. Strategia de cercetare
adoptata permite efectuarea unei examinari aprofundate a schimbdrilor de paradigma in procesul
de internationalizare a companiilor si a influentelor exercitate de riscurile geopolitice asupra
referentialului contabil international, furnizand in acest sens informatii valoroase pentru companii,
investitori si alte parti interesate si utile Tn identificarea unor noi oportunitati de atragere a
investitiilor straine directe si de atenuare a riscurilor investitionale.

Prezenta teza de doctorat este o lucrare interdisciplinard, care cuprinde elemente din
contabilitate, economie, finante, geopolitica, statisticd si matematica. Consideram ca o astfel de
abordare ne permite o analiza mai aprofundata a riscurilor generate de o multitudine de factori cu
efecte diverse in contexte mai mult sau mai putin comparabile. Avand in vedere complexitatea
temei de cercetare, putem aprecia ca o abordare strict din perspectiva contabila a acesteia i-ar
diminua valoarea si originalitatea, intrucat analiza independenta a acesteia, fara a ne raporta si la
alte domenii de cercetare conexe, ar putea genera rezultate eronate si inadecvate in contextul actual
global caracterizat de hiperconectivitate in mai toate domeniile vietii sociale si economice.
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PREZENTAREA SINTETICA A CAPITOLELOR TEZEI DE DOCTORAT

CAPITOLUL 1. SCHIMBARI DE PARADIGMA IN PROCESUL DE
INTERNATIONALIZARE A COMPANIILOR - DE LA GEOPOLITICA SPRE
GEOCONTABILITATE

Procesul de globalizare a economiilor lumii se afla intr-o ascensiune continua, fapt confirmat
de formarea unui numar tot mai mare de multinationale si de intensificarea relatiilor economice
dintre tari, ceea ce a dus implicit la crearea de noi relatii economice si de noi lanturi de
aprovizionare, fluidizand astfel circulatia capitalului si a fortei de munca. Eliminarea barierelor
economice dintre state a facilitat dezvoltarea companiilor multinationale prin deschiderea de noi
filiale, oferind in acelasi timp si posibilitatea de acces pentru toate economiile nationale la piata
internationala, ceea ce aduce cu sine o serie de avantaje pentru economii, mai ales pentru
economiile emergente sau n curs de dezvoltare care sunt percepute ca un pol magnetic pentru
investitorii din tarile dezvoltate datorita abundentei de resurse ieftine, in special de materii prime
si fortd de munca. La randul lor, acestea beneficiaza de un flux relativ constant de investitii straine
in domenii cheie ale economiei, care contribuie la dezvoltarea economica si sociald a tarii, prin
crearea de noi locuri de munca, dezvoltarea capitalului uman, transferul de know-how, etc.

In ultimele doud decenii, procesul de internationalizare a companiilor s-a intensificat in
special datorita liberalizarii pietei in mai multe tari cu economie controlata, care au deschis accesul
investitorilor straini pe piata nationald. In paralel, au inceput si ia nastere sau sa se consolideze pe
arena politicd diferite organisme internationale, cu scopul de a intdri relatiile bilaterale si
multilaterale dintre state si de a facilita accesul tuturor economiilor nationale pe piata globala.
Efectele pozitive ale internationalizarii companiilor si cresterii fluxurilor de investitii
transfrontaliere au scos in evidenta si problemele de natura politica, economica, fiscald, sociala si
de mediu cu care se confrunta aceste entitati in demersul lor de a patrunde pe o piata noua. Astfel,
problema semnalata de potentialii investitori care doresc sa-si deschida o afacere intr-o noua
jurisdictie, o reprezinta accesul la informatii, atat la cele de naturd macroeconomica, cu privire la
indicatorii economico-sociali ai tarii, cat si la cele de natura microeconomica, cu privire la
comportamentul economic si social al intreprinderilor. In aceste conditii, factorului politic 7i revine
rolul de a interveni in eradicarea acestor probleme prin crearea unui cadru normativ care sa
faciliteze accesul tuturor partilor intersate la informatii de calitate, in conditii echitabile. Un pas
important in aceasta directie il reprezinta armonizarea standardelor nationale de contabilitate la
referentialul contabil international (IFRS). Progresul inregistrat in aceasta directie este diferit de
la tara la tara, fiind puternic influentat de factorii politici, culturali si sociali. De regula, factorul
politic este cel care detine toate parghiile necesare in vederea realizarii reformelor in domeniul
contabilitatii, existand Inca tari emergente sau slab dezvoltate in care asistam la o stagnare a acestui
proces.

Datorita intensificarii disensiunilor politice la nivel de grupari geopolitcie si economice,
unele tari sau grupuri de tari au fost excluse din cadrul anumitor aliante economice si politice, ceea
ce a afectat economia globala si implicit circuitul fluxurilor de investitii straine directe sau a celor
responsabile din punct de vedere social. Dezacordurile politice si economice au aparut ca urmare
a intensificarii monopolului unor state, precum Rusia, China si India asupra pietei materiilor prime,
care initial a fost puternic afectatd de pandemia de COVID-19 si ulterior de conflictul militar de la
granitele Uniunii Europene. Cresterea apetitului Rusiei de a-si etala puterea pe arena politica
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internationala a condus la declansarea conflictului militar din Ucraina in februarie 2022,
intensificand astfel criza energetica la nivel global. In acelasi timp, fiind si principalul furnizor de
energie pentru mai multe state europene, Rusia a stopat livrarea acesteia catre tarile Uniunii
Europene care au aplicat sanctiuni economice si politice din cauza invaziei in Ucraina, precum si
citre alte tari care au condamnat actiunile acesteia. In acest sens, Rusia a convocat tirile membre
BRICS (Brazilia, Rusia, India, China, Africa de Sud) cu scopul de a consolida relatiile bilaterale
dintre aceste state si de a condamna sanctiunile economice ce i-au fost impuse. Grupul BRICS a
fost infiintat ca urmare a crizei pietelor financiare din anul 2008, fiind o noua putere geopolitica si
geoeconomica care concureazd pe arena mondiald alaturi de SUA si UE. Dominarea economiet
mondiale de catre tarile BRICS a condus la incorporarea acestora in diferite organisme economice
internationale, grupul reusind sa-si exprime intotdeauna o pozitie unitara in cadrul diferitor
forumuri economice si politice internationale. Tototdata, aceste tari au schimbat si arhitectura
sistemului financiar international prin crearea Noii Banci de Dezvoltare, consolindand astfel
relatiile economico-financiare dintre ele si reducand dependenta lor de alte institutii financiare
internationale. Purtatorul de cuvant al ministrului de externe al Chinei a precizat ca ,, tarile membre
BRICS sunt de acord sa consolideze cooperarea cu pietele emergente si sa se asigure ca aceste
guverne isi pot face auzita vocea in problemele internationale majore. China sprijina activ
procesul de extindere, promoveaza formularea de standarde si proceduri in acest scop si asteapta
cu nerabdare aderarea unor parteneri cu un punct de vedere similar celui BRICS."

In aceastd ordine de idei, consideraim ci la momentul actual asistim la un proces de
descentralizare a economiilor lumii care va redefini echilibrul politic si economic global,
conducand si la redefinirea sistemului international de raportare financiara. Consolidarea unor
grupari politice si economice cum este in prezent BRICS, va conduce la izolarea acestora de
contextul economic si politic global, prin reorientarea politicilor cdtre dezvoltarea intra grup si
totodatd prin mentinerea unei multipolaritati reduse in ceea ce priveste relatiile cu tarile din
exteriorul grupului. Asadar, crearea acestor agregate geoeconomice faciliteaza accesul investitiilor
intra grup, precum si transferul de materii prime si forta de munca. In vederea fluidizarii capitalului
intra grup, tarile membre deja elaboreaza reglementari de natura fiscald, financiara si contabila,
construind si organisme de control comune. Pentru a satisface cerintele investitorilor din cadrul
grupului cu privire la ,,o raportare unica si comparabila”, este posibil ca aceste tari sa elaboreze
standarde de contabilitate si raportare financiard comune, care vor fi valabile n cadrul grupului.
Asadar, trebuie sa avem 1n vedere ca redefinirea contextului politic va conduce si la redefinirea
sistemului de raportare financiara a companiilor, acestea fiind nevoite sa se adapteze politicilor si
reglementarilor din cadrul grupului de tari in care opereaza sau in care doresc sa-si mentina filialele
deja active, eventual si-si deschida noi filiale. Tn acest context, este firesc si ne intrebam cum vor
evolua lucrurile din punctul de vedere al sistemului de raportare financiara, precum si in ce masura
deglobalizarea sau trecerea de la un singur pol de putere, concentrat in SUA, la o multipolaritate
economica, in care tarile BRICS vor domina, va afecta parcursul raportarii financiare.

Tn acest context, obiectivul primar al acestui capitol este de a analiza schimbarile de
paradigma aparute in actualul cadru geopolitic si de internationalizare a companiilor, dar si de a
monitoriza modificirile intervenite asupra sistemelor contabile din tarile BRICS. Tn acest sens,
pentru atingerea obiectivului primar propus au fost creionate urmatorele obiective adiacente: O1 -
analiza cadrului geopolitic actual si evaluarea impactului conflictului ruso-ucrainean asupra
internationalizarii companiilor; O2 — monitorizarea efectelor geopolitice asupra referentialului
contabil international (IFRS); O3 — identificarea riscurilor si oportunitatilor de adaptare a
referentialului contabil international la schimbarile intervenite in geopolitica globala; O4 —
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proiectarea parcursului sistemelor contabile din tarile BRICS. Cercetarea de fatd vine sd aduca un
plus de valoare teoriei contabilitatii si a raportarii financiare, prin analiza factorilor geopolitici si
termen lung, a randamentului activelor circulante si nu in ultimul rand asupra performantei
companiilor internationalizate si a sustenabilitatii afacerii. Actualitatea problematicii abordate este
data de intensificarea efectelor crizelor multiple (sanitard, economica, sociald, militara, energetica)
asupra economiei mondiale, dar si de divergentele politice cauzate de conflictul din Ucraina.

Riscul geopolitic fiind imprevizibil si asociat cu un grad ridicat de alte riscuri, acesta este
considerat o amenintare pentru stabilitatea economici globala. In aceasta ordine de idei, mediul de
afaceri, impreund cu institutiile de reglementare trebuie sa adopte strategii optime, conform
realitatilor economice pentru a face fata efectelor riscului geopolitic asupra structurilor economice,
financiare si sociale. Printre acestea, se numard si construirea unui cadru particularizat al
standardelor internationale de raportare financiara pentru a face fata noilor schimbari de paradigma
a raportarii financiare.

Geocontabilitatea poate fi consideratd un eventual scenariu in ceea ce priveste evolutia
standardelor de contabilitate si functionalitatea multinationalelor, in contextul in care se rescrie
noua ordine mondiald, respectiv schimbarea centrului de putere. De asemenea, actualul context
geopolitic poate reprezenta un subiect de anvergura pentru dezvoltarea IASB, care trebuie sa se
adapteze situatiei geopolitice si sa adapteze IFRS-urile conform realitdtilor economice, respectiv
sa ofere sprijin companiilor in aplicarea politicilor si practicilor contabile in contextul de criza.
Dezvoltarea si sustenabilitatea Standardelor Internationale de Raportare Financiard si integrarea
acestora in sistemul global este posibila daca IASB se va declara o institutie apolitica, respectiv isi
va revizui sponsorii, care in principal sunt SUA si Europa, implicati direct in schimbarile politice
din ultima perioada.

In concluzie, analiza efectelor schimbarilor geopolitice asupra sistemelor contabile
reprezintd un punct de vedere care ar trebui luat in considerare si dezvoltat pe masura ce asistam
la o crestere a impactul riscului geopolitic asupra contabilitatii. Totodatd, consideram ca aceste
reflectii ar putea constitui o premisd in reconfigurarea sistemelor contabile nationale si/sau
regionale, cd valentele contabilitatii se vor dezvolta in paralel cu interesele geopolitice ale
principalelor puteri ale lumii, iar o noua resetare economica mondiald va decide si 0 noua resetare
contabila. Asadar, odata cu tranzitia de la hegemonia SUA la o multipolaritate politica globala in
care BRICS va fi poate cel mai puternic pilon, vom asista si la o schimbare de paradigma in
domeniul contabil, influentat simultan de factorul geopolitic si de inteligenta artificiala, in care
tarile/grupurile de tari isi vor impune propriile reguli in functie de interesul national sau de grup,
trecand de la contabilitea globala la geocontabilitate.

CAPITOLUL 2. IDENTIFICAREA DE NOI OPORTUNITATI iIN ATRAGEREA
INVESTITIILOR STRAINE DIRECTE SI RESPONSABILE DIN PUNCT DE
VEDERE SOCIAL PRIN VALORIFICAREA INFORMATIILOR FINANCIAR-
CONTABILE

Informatiile financiar-contabile reprezinta instrumentul principal in asigurarea comunicarii
dintre companie si partile interesate, comunicare a carei eficienta este data de calitatea
informatiilor financiar-contabile raportate si de modul in care acestea sunt diseminate catre partile
interesate. Rolul comunicarii economico-financiare este de a consolida relatiile dintre companie si
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partile interesate printr-o prezentare adecvata a capacitatii managementului de a crea valoare si de
a creste notorietatea acesteia pe piata pe care opereaza.

O intrebare ramasa inca deschisa, este daca 0 comunicare economico-financiard care
respecta prevederile impuse de cadrul legislativ si de principiile contabile specifice este suficienta
pentru nevoile si cerintele utilizatorilor de informatii financiar-contabile sau este necesara
furnizarea unor informatii suplimentare. Din literatura de specialitate, precum si din practica de
raportare intalnita in cadrul companiilor multinationale si a companiilor mai mari in general, se
poate observa un interes tot mai ridicat al utilizatorilor de informatii financiar-contabile fata de
integrarea informatiilor nefinanciare, de natura calitativa si cantitativa alaturi de cele de natura
,contabild.” Se considera ca acest lucru ar aduce un plus de transparenta si de eficienta in cadrul
procesului de comunicare financiara, ceea ce evident stimuleaza si nivelul de angajament al
investitorilor (Saraite-Sariene et al., 2019). Cu toate ca acest tip de informatii au un rol tot mai
semnificativ in procesul de comunicare cu partile interesate, exista riscul ,,impovararii excesive”
a companiilor cu necesitatea raportarii diversilor indicatori sau a unor informatii nefinanciare care
nu reflecta interesele sau nevoile reale ale acestora (Raucci si Tarquinio, 2020), constituind astfel
costuri suplimentare ce nu au capacitatea de a genera valoare adaugata noua.

Cu toate ca exista aceasta nevoie si cerere de suplimentare a informatiilor financiar-contabile
cu altele de interes ridicat pentru partile interesate, acest proces nu poate fi facut insa la voia
intamplarii, ci este necesara identificarea unor puncte de referinta, reguli si principii care sa sustina
si sa formeze un cadru adecvat pentru aceste forme de comunicare. Satisfacerea nevoilor de
informare ale utilizatorilor de informatii financiare poate fi optimizata si prin identificarea unui
punct de echilibru intre informatiile ,,obligatorii” reflectate in situatiile financiare si informatiile
,Hutile” reflectate Tn rapoarte suplimentare care contribuie indirect si la cresterea eficientei pietei
financiare prin atragerea investitiilor. Asadar, conform teoriei partilor interesate, intreprinderea
trebuie sa satisfaca nevoile sau ,,sa creeze valoare” pentru toate partile interesate. Cresterea
eficientei pietei financiare prin atragerea investitiilor se poate face numai prin crearea de legaturi
solide Tntre companie si toate partile interesate, fie clienti, furnizori, creditori, etc. Liantul care
face conexiunea dintre Intreprindere si partile interesate o reprezintd comunicarea economico-
financiara care se realizeaza n cea mai mare parte prin intermediul raportarilor financiare.

Un alt aspect foarte important care atrage atentia utilizatorilor de informatii financiar-
contabile il reprezinta calitatea informatiilor reflectatd in conformitate cu realitatea economica si
cu standardele contabile internationale, aceasta mai putand fi corelatd si cu expertiza si
performanta managementului (Kaawaase et al., 2021) si/sau cu sistemul de audit intern
(Namakavarani et al., 2021). Exista studii conform carora S-a demonstrat ca situatiile financiare
intocmite conform IFRS (Internationl Financial Reporting Standards) dispun de o credibilitate si
recunoastere mai mare fata de cele conforme doar cu reglementarile nationale, care in unele cazuri
nu sunt armonizate cu cele internationale (Bassemir, 2018).

In aceastd ordine de idei, se circumscrie obiectivul major al acestui capitol: evaluarea si
analiza aportului informatiilor financiar contabile in atragerea investitiilor straine directe si
responsabile din punct de vedere social. Pentru atingerea obiectivului propus au fost trasate
urmatoarele subobiective: O1: evaluarea rolului situatiilor financiare anuale in comunicarea
economico-financiara a companiilor; O2: identificarea corelatiilor dintre calitatea informatiilor
financiar-contabile si atragerea investitiilor straine directe si responsabile din punct de vedere
social; O3: analiza impactului adoptarii IFRS asupra fluxurilor de investitii strdine directe si din
punct de vedere social in economiile emergente BRICS.
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Valoarea sau importanta informatiilor reflectate in rapoartele financiare este data de calitatea
acestora. Pornind de la aceastd premisd, pentru a satisface nevoia informationald a partilor
interesate, intreprinderile trebuie sd conceapa rapoarte financiare in conformitate cu normele,
principiile si standardele contabile, intrucat comunicarea financiard joacd un rol important in
relatia intreprinderii cu partile interesate.

In contextul comunicarii economico-financiare, situatiile financiare sunt considerate
principalul instrument de informare pentru partile interesate, acestea avand un rol fundamental in
determinarea nivelului de transparenta corporativa. Cu toate acestea insa, situatiile financiare nu
pot sd satisfacd complet nevoile de informare ale partilor interesate, fapt pentru care, alaturi de
aceste informatii esentiale sunt raportate si altele referitoare la diversi indicatori nefinanciari
(sociali, de mediu si de guvernantd), care subliniazd nivelul de responsabilitate corporativa al
companiei raportoare, acestea avand in acelasi timp capacitatea de a amplifica valoarea companiei.
Partile interesate au diferite nevoi de informare, iar dintre acestea cu siguranta ca actionarii sunt
cei care au nevoie cel mai mult de o imagine de ansamblu clara asupra strategiilor, parcursului si
directiilor de dezvoltare a afacerilor companiei, insa si de o imagine mai aprofundata, concentrata
asupra indicatorilor de performanta obtinuti si asupra rezultatelor practice in atingerea target-urilor
de performanta stabilite prin diferite strategii de dezvoltare. Din alta perspectiva, putem analiza
creditorii care au interesul ca compania sa fie sanatoasa si bine gestionata de catre management,
astfel Tncat incertitudinea si riscurile aferente creditului acordat sa fie aduse si mentinute la un
nivel cat mai mic, pe cand furnizorii sunt mai mult interesati sa nteleaga perspectiva de extindere
a companiei care ar putea influenta relatiile contractuale existente si bineinteles daca aceasta este
solvabild, continuitatea activitatii fiind astfel cat de cat asigurata. in schimb, fiecare dintre clientii
ce alcdtuiesc portofoliul companiei au interese diferite in functie de produsul sau serviciul
achizitionat de la aceasta. Prin urmare, satisfacerea nevoilor de informre a tuturor partilor
interesate nu este un proces simplu, ci unul complex care necesita efort, studiu, implicare si
initiativd din partea persoanelor reponsabile, care bineinteles cd trebuie sd aiba cunostintele si
abilitatile necesare Indeplinirii cu eficienta a acestei activitati.

Un alt aspect foarte important pentru partile interesate este calitatea informatiilor reflectate
in rapoartele financiare, nivelul acesteia fiind determinat de materializarea in continutul acestora
a caracteristicilor calitative analizate anterior, respectiv relevanta, comparabilitatea, fiabilitatea si
entitatilor economice este posibila in conditiile in care acestea se bazeaza pe informatii financiar
contabile de calitate.

Analiza informatiilor prezentate in situatiile financiare este o etapd importanta in procesul
de luare a deciziilor. Din analiza acestora se poate determina pozitia financiara a unei intreprinder,
modul Tn care aceasta s-a comportat intr-o anumita perioada de timp si ce tendinte viitoare S-ar
putea materializa. Astfel de rapoarte pot fi utilizate pentru a informa actionarii cu privire la cat de
rezonabile sunt investitiile lor, deoarece principalul scop al acestora este sa obtina profit sau sa-|
maximizeze. Tarile BRICS au inregistrat o crestere a fluxurilor de investitii strdine directe
incepand cu anul 2000, in ciuda faptului ca au o infrastructura slaba, decalaje tehnologice si forta
de munca necalificatd in comparatie cu cele ale natiunilor dezvoltate. Deschiderea comerciala,
stabilitatea macroeconomicd si infrastructura sunt principalele motoare ale ISD in natiunile
BRICS. Cu toate acestea, s-a dovedit de asemenea ca dimensiunea pietei, costurile fortei de munca,
criza financiard si buna guvernantd nu sunt factori importanti pentru ISD. Pentru a rdmane
competitive in comertul global, natiunile BRICS trebuie sa avanseze in dezvoltarea infrastructurii
si si mentind stabilitatea macroeconomici. In plus, BRICS trebuie si sporeasci deschiderea
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comerciald prin eliminarea barierelor comerciale cu ajutorul unor politici cum ar fi deducerile
pentru bunurile comerciale si scutirile de taxe. Punerea 1n aplicare a unor politici comerciale
liberale si imbunatatirea calitdtii guvernantei institutionale pentru a atrage tot mai multi agenti de
investitii strdine directe in viitor reprezintd cele mai mari provocari pentru tarile BRICS in
mentinerea performantei lor in ceea ce priveste fluxurile de investitii straine directe. Stabilitatea si
cresterea economica a tarilor BRICS conduc la perspective luminoase pentru fluxurile de investitii
straine directe, prin urmare, deschiderea comerciald si infrastructura buna vor continua sa fie
principalii factori determinanti in viitor.

Tn cele din urma, am dori sa adiugam faptul ci luarea unor decizii funadamentate, care si
fie in concordantd cu realitatea si care sad contribuie la solutionarea problemelor aparute in
activitatea intreprinderii este dependentd de calitatea informatiilor furnizate prin intermediul
rapoartele financiare. Totodatd, performanta investitiilor este direct influentatd de calitatea
informatiilor, de reprezentarea fidela si de aplicarea corecta a practicilor si politicilor contabile,
astfel incat acestea sd nu denatureze informatiile, ci sd transpund corect pozitia si performanta
intreprinderii care reprezintd principala preocupare pentru utilizatorii de informatii financiare,
fiind un instrument de evaluare a riscurilor si de stabilire a eficacitatii si eficientei activitatilor
desfasurate.

CAPITOLUL 3. ANALIZA CADRULUI DE RAPORTARE FINANCIARA A
COMPANIILOR DIN TARILE CU ECONOMIE EMERGENTA- GRUPUL BRICS

Obiectivul principal al acestui capitol este de a analiza cadrul de raportare financiard al
companiilor din economiile emergente BRICS (Brazilia, Rusia, India, China si Africa de Sud). in
acest sens, pentru a analiza sistemele contabile din aceste tari, a fost dezvoltat un cadru
tridimensional bazat pe componentele politice, economice si culturale. in prezent doar China, India
si Africa de Sud revizuiesc si traduc standardele internationale IAS/IFRS (cunoscute sub numele
de ”informed divergence”), in timp ce Brazilia si Rusia doar le copiaza. Aceasta sectiune a lucrarii
vine sa reliefeze practicile contabile ale celor cinci natiuni facand o paralela in ceea ce priveste
contrastele acestora cu Standardele Internationale de Raportare Financiard (IFRS). Tarile BRICS
sunt implicate activ in convergenta GAAP-urilor nationale cu IAS/IFRS, existand Tnsa diferente
semnificative intre practicile contabile nationale din tarile emergente si standardele internationale.
Acest lucru se datoreaza atat conditiilor economice unice ale tarilor in curs de dezvoltare, cét si a
unei ,rezistente” generale la adoptarea IAS/IFRS in intregime.
datoritd accentului tot mai mare acordat eforturilor de unificare a standardelor contabile nationale
cu cele internationale. Cu toate acestea, numeroase ramificatii ale armonizarii contabile nu au fost
inca explorate pe deplin de catre cercetatori, majoritatea cercetarilor existente avand drept obiectiv
principal identificarea similaritatilor si variatiilor dintre sistemele contabile ale diferitor natiuni,
directionand traseul cercetarilor catre tranzitia de la GAAP-urile nationale la referentialul contabil
international.

Tn analiza sistemelor contabile, este important a se avea in vedere valorile intrinseci ale
natiunilor si modul in care acestea influenteaza cutumele si practicile contabile nationale. De
exemplu, in literatura de specialitate, intdlnim numeroase studii care explica disparitatile contabile
internationale prin prisma culturii, politicii, economiei si religiei (Choi si Meek, 2011; Gray,
1988). Potrivit lui Puxty et al. (1987), factorii care influenteaza reglementarile si practicile
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contabile ale unei natiuni sunt: piata, statul si societatea. Acesti factori au o influenta majora asupra
procesului de convergenta a standardelor nationale de contabilitate cu standardele internationale.

Criteriile de evaluare ale sistemelor de contabilitate au fost supuse controlului si analizei in
ultimii ani de catre cercetatori si specialisti din domeniu, deoarece tot mai multe tari decid sa
adopte Standardele Internationale de Raportare Financiard (IAS/IFRS). Tn majoritatea studiilor,
cercetatorii continud sa studieze aceleasi tari dezvoltate, ignorand faptul ca lucrurile se schimba si
in tarile 1n curs de dezvoltare, cum ar fi in economiile emergente BRICS. Cercetarile ce au drept
tematica de cercetare armonizarea si convergenta contabild s-au impartit pand acum in doua
grupuri distincte. Primul grup de cercetari evidentiaza caracteristicile procesului de convergenta,
examinand legatura dintre costurile si beneficiile implementarii unui singur set de standarde
contabile, iar autorii din a doua grupa cerceteaza de obicei state unice sau zone omogene pentru a
stabili gradul de conformitate a standardelor nationale cu standardele internationale de
contabilitate. Clusterele de cercetare bazate pe apropierea geografica fac obiectul unor investigatii
regionale comparative. Cu toate acestea, exista doar cateva studii care privesc si natiunile care au
caracteristici similare sau au afinitati la un grup (Zeghal si Mhedhbi, 2006). Studiile care s-au
focusat pe analiza sistemelor contabile din tirile BRICS tind sd se concentreze in special pe
evolutia reglementarilor si practicilor contabile care au avut loc in urma introducerii IAS/IFRS.
Borker (2012) a analizat influenta dimensiunilor culturale asupra dimensiunii valorii contabile din
Rusia si Brazilia si a observat ca exista paralele semnificative intre procedurile de divulgare din
aceste state, identificind mai multe distinctii culturale. Walton (2004) sustine ca un singur model
de contabilitate nu este viabil de definit, partial din cauza supravietuirii componentelor culturale
nationale in contabilitate. O punte eficientd intre procedurile contabile si economie poate fi
construitd prin studierea economiei politice corelata cu ,,explicatiile culturale.” Potrivit unei game
largi de experti, contabilitatea nu se refera doar la anumite mecanisme si proceduri, Ci este si 0
problema culturald si sociologica.

Pentru a intelege mai bine co-evolutia procesului de armonizare si convergenta contabila,
este nevoie de cercetdri suplimentare a relatiilor dintre standardele nationale si internationale de
contabilitate. Pentru tarile emergente, existd o lipsd clard de studiu asupra modului in care au
evoluat sistemele contabile in cadrul acestora. In lumina tendintei recente de convergenta citre
IFRS/IAS si a legaturilor dintre state, eficienta majoritatii cercetarilor este pusa la indoiala, din
cauza faptului ca lucrurile sunt privite doar dintr-o singura perspectiva. Sunt necesare mai multe
studii pentru a intelege cum ar putea fi utilizatd contabilitatea pentru a evalua raspunsurile
comunitdtii locale la stimuli globali, cum ar fi presiunile economice, politice, de mediu si sociale
(Lehman, 1995). Din aceleasi motive ca si Stephen (2014), Lehman (1995) pune la indoiala situatia
actuala a statelor BRICS 1n sistemul capitalist global. Globalizarea determina tarile sa-si
standardizeze practicile contabile, ceea ce are potentialul de a remodela normele culturale locale.
IAS/IFRS sunt un exemplu in acest sens, avand in vedere dificultatea pe care natiunile in curs de
dezvoltare o pot avea in adoptarea standardelor contabile bazate pe cadre diferite de cele utilizate
in prezent de tarile industrializate ( Irvina, 2008; Rodrigues si Craig, 2007).

In aceasta ordine de idei, au fost ridicate principalele preocupiri cu privire la discrepantele
in raportarea financiara dintre natiuni, deoarece acestea nu au aceleasi caracteristici si principii
atunci cand vine vorba de contabilitatea internationala.

Economiile BRICS reprezinta o putere politica, economicd si un real concurent pentru
tarile dezvoltate. Construirea blocului BRICS are un rol esential pe arena politicd si economica
globald, mai ales in actualul context geopolitic, caracterizat de o luptd acerbd pentru dominare. Cu
toate acestea, economiile BRCS sunt deschise catre implementarea unor mecanisme care sa
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faciliteze fluxurile de investitii straine directe, atat intra cat si extragrup. Convergenta standardelor
nationale la practicile internationale de raportare financiard, introducerea de concepte precum parti
afiliate, calitate, raportare financiara etc., reprezinta un interes al economiilor BRICS de a raspunde
nevoilor mediului de afaceri. Cu toate ca adoptarea Standardelor Internationale de Raportare
Financiara este un proces anevoios pentru companiile din aceste tari, mai ales din perspeciva
costurilor destul de ridicate si din cauza lipsei infrastructurii si in special a personalului specializat,
realizand importanta adoptarii lor pentru accesul la piata internationala, acestea au facut eforturi si
au adoptat IFRS-urile.

In pofida crizelor, companiile din economiile emergente BRICS riman a fi un pol de atractie
destul de puternic al investitiilor straine directe, iar factorii cei mai importanti care determind
investitorii sa furnizeze capital economiilor emergente si in situatiile de criza sunt: resursele
naturale, forta de munci ieftina, facilitatile fiscale si dimensiunea pietei. In ceea ce priveste aportul
informatiilor economico-financiare in atragerea investitorilor, acestea au un rol important, dar
nesemnificativ comparativ cu ceilalti factori. Prin adoptarea IFRS-urilor, companiile din tarile
BRICS au imbunatitit intr-o oarecare masura calitatea raportdrilor financiare, dar nivelul de
adoptarea este diferit in cadrul grupului. Daca Brazilia a reusit sa adopte IFRS-urile si pentru IMM-
uri, atunci Rusia este 1n plin proces de adoptie a IFRS-urilor pentru companiile cotate la bursa,
fiind cea mai reticentd din cadrul grupului asupra practicilor de contabilitate internationala.
Integrarea companiilor din tarile BRICS in economia internationald, va consolida lanturile de
aprovizionare si circuitul fluxurilor de investitii strdine directe. Un alt pas important pentru
economiile BRICS si pentru facilitarea accesului investitiilor straine directe este reprezentatd de
adoptarea politicilor contabile si fiscale in ceea ce priveste preturile de transfer, care la momentul
actual reprezinta o adevarata problema pentru organismele fiscale si totodatd pentru companiile
multinationale, care intdmpina impedimente in transferul de capital intre filialele grupului,
lovindu-se de lipsa sau ambiguitatea legislatiei in domeniu. Consolidarea politicilor si practicilor
contabile si de raportare financiara in cadrul grupului va contribui la integrarea economiilor BRICS
in economia globala.

CAPITOLUL 4. POLITICI CONTABILE SI FISCALE APLICATE PRETURILOR DE
TRANSFER IN TARILE BRICS

Tn actualul context economic global, mediul de afaceri manifesti o tendinti tot mai pregnanta
spre forme organizationale tot mai complexe, aceastd caracteristica fiind evidenta atat din
perspectiva structurii acestor companii, cat si din cea a amplasarii geografice, in functie de
obiectivele economice pe termen mediu si lung a acestora. De regula, aceste companii formeaza
grupuri multinationale care isi desfasoara activitatea pe pietele globale si care au tendinta de a se
extinde in jurisdictii diferite. In aceste situatii, evident ci incep s apari diverse probleme de natura
economica, juridica si fiscald, mai ales daca tinem cont de nivelul puternic de centralitate la nivel
decizional, care are un impact semnificativ asupra politicilor practicate pentru obtinerea unui
management al veniturilor cat mai eficient, generand astfel situatii particulare, relevante din punct
de vedere juridic. Desi sunt independente din punct de vedere formal si juridic, extinderea acestor
filiale sau sucursale implica o serie de raporturi juridice speciale datorita faptului ca fac parte dintr-
un grup multinational, iar anumite taxe si impozite nu pot fi determinate si calculate independent
de subiectul caruia fi sunt imputabile. In ultimii ani, numarul entitatilor multinationale a crescut
semnificativ, iar rolul si importanta lor in comertul mondial s-a dublat. Aceasta tendintd se
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datoreaza si fenomenului globalizarii care este in continud expansiune si cu efecte semnificative
pentru tarile implicate in comertul international.

Asadar, pe langa efectul pozitiv al stimularii economiei, dintr-o perspectiva fiscald, aceasta
tendinta implica si dificultati atat pentru administratiile fiscale, cat si pentru entitati, intrucat cadrul
normativ fiscal difera de la o tara la alta. Un rol important aici il au preturile de transfer la care
entitatile multinationale vand bunuri, active necorporale si servicii catre Intreprinderile asociate.

Preturile de transfer riman a fi cea mai utilizatd si cea mai simpld si comuna metoda de
minimizare a taxelor si impozitelor. Acestea reprezintd pretul stabilit in tranzactiile comerciale
intre diferite filiale ale unei ntreprinderi sau intre membrii unui grup sau conglomerat de
intreprinderi. Practic, preturile de transfer si deplasarea artificiald a bazei de impozitare prin
redistribuirea indicatorilor care o formeaza intre filialele intreprinderii, permit entitatii - fara sa
incalce normele legislatiei - sa utilizeze un regim de impozitare preferential. Astfel, preturile de
transfer au devenit o problemd importantd pentru autoritatile fiscale care vor sa se asigure ca
veniturile au fost supuse impozitarii acolo unde au fost realizate. Scopul acestui capitol este de a
analiza politicile contabile si fiscale aferente preturilor de transfer aplicate de companiile din tarile
BRICS. In acest sens, pentru indeplinirea scopului propus au fost trasate urmitorele obiective: O1:
explorarea ariilor de cercetare cu topicul preturile de transfer; O2: analiza bibliometrica prin
metoda clusterelor a literaturii de specialitate cu tematica preturilor de transfer; O3: modelarea
comportamentului clusterelor de cercetare cu topicul general preturi de transfer; O4: definirea
conceptului de preturi de transfer; O5: documentarea preturilor de transfer din perspectiva
legalitatii si conformitdtii tranzactiilor intragrup; O6: analiza politicilor de evaluare si metodelor
de determinare a preturilor de transfer conform OECD; O7: analiza politicilor de evaluare a
metodelor de determinare a preturilor de transfer in economiile emergente BRICS; O8S:
identificarea factorilor determinanti in construirea dosarului preturilor de transfer si atragerea de
investitii straine directe si responsabile din punct de vedere social.

Strategiile si metodele de stabilire a preturilor de transfer sunt destul de complexe, aplicarea
acestora fiind asociatd cu anumite dificultati: legislatie restrictivad si diversificata de la o tara la
alta, lipsa unei metodologii clare cu privire la dosarul preturilor de transfer. Legislatia complexa
si restrictivda privind preturile de transfer are un efect descurajant asupra capacitatii
multinationalelor de a practica principiile care stau la baza dosarului preturilor de transfer si mai
ales Tn aplicarea unor preturi de piata.

Astfel, consideram ca statele OECD si G20 care contribuie la planul de actiune BEPS trebuie
sa instituie un cod fiscal valabil global prin care tarile implicate In tranzactii internationale sa se
asigure ca profiturile sunt supuse impozitarii acolo unde s-au desfasurat activitatile si unde acestea
au creat valoare, evitandu-se astfel evaziunea fiscala. Utilizarea preturilor de transfer implica
controlul asupra caracterului rezonabil al preturilor pentru tranzactiile de export si import.
Definirea unui cadru legislativ global, a unui cod fiscal global si aplicarea corectd a acestora
asigura atragerea de investitii, stabilind reguli corecte pentru mentinerea echilibrului intre stat si
participantii la tranzactii. Fara indoiala, materializarea unui astfel de echilibru inseamna
compromisuri reciproce, consacrate in practica de reglementare si de aplicare a legii.

Tn acelasi timp, schimbarile geopolitice din ultima perioada modeleazi politicile fiscale, ceea
ce accentueaza si mai mult problematica dosarului preturilor de transfer. Retragerea de capital din
medii puternic afectate de riscurile geopolitice, precum si introducerea de taxe si politici
comerciale protectioniste de catre mai multe economii, schimba perspectivele pentru activitatile
externe ale Tntreprinderilor, acestea orientandu-si activitatea catre medii ce le ofera o siguranta si
0 predictibilitate mai mare a capitalului investit. Totodata, schimbarile de pe arena politca si
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economica internationald, amplificarea crizei economice si energetice cresc interesele nationale in
ceea ce priveste impozitele platite de catre multinationale, iar erodarea bazei de impozitare prin
intermediul dosarului preturilor de transfer a declansat o serie de reforme in domeniul fiscal.

CAPITOLUL 5. CONCEPTUALIZAREA UNUI INDICE DE PREDICTIBILITATE A
FLUXURILOR DE INVESTITII STRAINE DIRECTE SI A PRETURILOR DE
TRANSFER CU AJUTORUL INFORMATIILOR FINANCIARE S$I
NEFINANCIARE

Instabilitatea politicd, economica si sociala din ultima perioada au creat o ipostaza dificila
pentru mediul de afaceri global. Pandemia de COVID-19 a constituit un soc pentru mai multe
industrii, o parte importanta dintre acestea intrand in colaps ca urmare a sistdrii partiale sau
integrale a activitatii. In conditiile in care organismele nationale si internationale competente au
creat diferite programe si politici de sprijin financiar a celor mai afectate industrii, a fost Inregistrat
un numadr relevant de falimente i companii in insolventd. La toate acestea, se adaugd si criza
economicd amplificatd de criza energeticd si de conflictul militar din Ucraina, care practic au
schimbat contextul investitional la nivel global. Totodata, crizele suprapuse (criza sanitara, criza
economica, criza energetica si criza geopoliticd) au condus la o migratie a investitiilor citre zone
mai sigure, care ofera un mediu investitional mai stabil si mai predictibil. Astfel, in conditiile in
care siguranta investitiilor si predictibilitatea profitului reprezinta principalii factori determinanti
pentru investitori, devine evidenta necesitatea credrii unui instrument de evaluare a riscurilor
investitionale la nivel macroeconomic sau microeconomic.

Realocdrile de investitii din medii cu risc ridicat catre medii care oferd o sigurantd
investitionala, fac obiectul preturilor de transfer care in practica, reprezinta procesul de transfer a
bunurilor materiale si nemateriale intre intreprinderile care apartin aceluieasi grup. De exemplu,
conflictul militar din Ucraina si respectiv sanctiunile economice impuse Rusiei, au condus catre o
realocare a investitiilor sau chiar a intregii activitdti a mai multor intreprinderi din aceste tari,
aplicate Rusiei de UE si alti parteneri politici si economici ca raspuns la agresiunea militara din
Ucraina au afectat nu doar tara sanctionata, dar si penalizatorii, creand un efect de boomerang,
deoarece la randul sau, Rusia a raspuns cu un al tip de masuri, cum ar fi: sistarea livarilor de gaze
naturale catre unele state, ceea ce a degenerat in amplificarea crizei energetice; obligarea clientilor
sa achite energia in moneda nationald a Rusiei, etc. Toate aceste fenomene afecteaza in primul
rand lanturile de multinationale si activitatea lor investitionala.

Asigurarea unui mediu prielnic si sigur de dezvoltare pentru investitori reprezintd sau ar
trebui sd reprezinte obiectivul fundamental in implementarea strategiilor de dezvoltare a
economiilor nationale, prin consolidarea relatiilor bilaterale cu alte state partenere si
implementarea de politci care sa faciliteze realocarile de investitii intre intreprinderi. Unul din
factorii cei mai importanti in realocarea de investitii il reprezinta nivelul de impozitare a acestora,
fapt pentru care, in vederea evitarii dublei impuneri, mai multe state au incheiat acorduri in acest
sens, Tncurajand astfel dezvoltarea si realocarile de investitii sau parteneriatele de dezvoltare de
lunga durata intre deferite medii de afaceri. Printre factorii determinanti in alocarile sau realocarile
de investitii se regaseste si libertatea economica, riscul de tard, nivelul de reglementare, povara
fiscala, asimetria informationald, etc. Libertatea economica reprezinta accesul liber de a desfasura
activitatile economice si comerciale, prin asigurarea respectarii legislatiei care reglementeaza
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desfasurarea respectivei activitati. Practic, prin libertatea economicd se intelege desfasurarea
activitatii economice fara constrangeri sau interventii din partea statului. Nivelul de reglementare
sau calitatea reglementarilor au un rol crucial pentru investitori, deoarece un cadru normativ foarte
dur care nu ofera protectie investitorilor ar putea chiar sa-i respingd. Cu toate acestea, in analiza
contextului investitional, este necesar a se lua in considerare si principiile de etica in afaceri,
doarece, in mod frecvent, investitorii cauta sa-si maximizeze profiturile cu orice pret, incercand sa
evite sau sa identifice nise in legislatie care sd le permitd evitarea impozitarii. De exemplu,
transferul de capital catre companii offshore sau catre jurisdictii care le permit sd evite impozitarea
profitului este una din metodele de realocare a investitiilor. De obicei, aceste state fie au cote de
impozitare de 0%, fie nivelul economiei subterane este destul de ridicat, ceea ce explica
posibilitatea spalarii banilor si sustragerea acestora fara plata taxelor reglementate. Pentru a
preveni si a se asigura ca realocarile sau transferurile de investitii nu sunt facute in mod artificial
de catre multinationale, OECD a elaborat un ghid privind evaluarea tranzactiilor transfrontaliere
intre intreprinderile care apartin aceluiasi grup. Acest ghid a fost adoptat nu doar de catre tarile
membre OECD, dar si de alte state non membre cu scopul de oferi investitorilor un cadru legal
care sd asigure transferul de capital cu respectarea principiului de concurenta.

Preturile de transfer reprezintd un subiect tabu in ceea ce priveste aplicarea corectd a
metodelor de stabilire a acestora si evitarea criminalitatii economice. Organismele nationale si
internationale au elaborat diverse strategii si metode de stabilire a preturilor de transfer cu scopul
de a facilita transferul de capital intre partile afiliate si totodatd de a avea o parghie de control
asupra acestor tranzactii. Avand in vedere complexitatea metodelor si a riscurilor asociate acestor
tranzactii, se pune problema identificarii unui model complex de evaluare si determinare a
preturilor de transfer prin colegarea tuturor factorilor determinanti, care sa ofere predictibilitate
tuturor partilor implicate in tranzactie.

Tn acest context a fost stabilit scopul cercetdrii elaborate in cadrul acestui capitol si anume
acela de a identifica conditiile de siguranta investitionala in diverse contexte economice, sub
anumite niveluri si tipuri de criza. In vederea realizarii scopului propus au fost stabilite urmatoarle
obiective: Ol - analiza contextului economic global si a factorilor determinanti in deschiderea
filialelor in afara granitelor tarii; O2 - identificarea si stabilirea potentialilor factori de influenta in
atragerea investitiilor straine; O3 - analiza factorilor determinanti in dosarul preturilor de transfer.
Atingerea obiectivelor a fost posibila prin realizarea unei analize a principalelor studii din
domeniul preturilor de transfer si a analizei exhaustive a contextului economic actual, a aportului
informatiilor financiare asupra proceselor decizionale Tn proiectarea unui indice de siguranta
investitionala, pe baza informatiilor financiare si nefinanciare raportate de 69 de tari apartenente
la diferite grupuri economice si politice.

Aceasta cercetare este o cercetare cantitativa, bazata pe un esantion format din 69 de tari
(vezi Tabelulul 5.1.) care aplica reglementarile OECD cu privire la preturile de transfer, clasificate
dupa nivelul de dezvoltare economica in: economii dezvoltate (24), economii in curs de dezvoltare
(18), economii emergente (18) si economii slab dezvoltate (9).
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Tabelul 5.1. Tarile incluse in analiza

Corea, Rep. China Jamaica Chile Irlanda Elvetia Ucraina
Republica . . Noua
Angola Domenicani Georgia Uruguay Germania Zeelanda Senegal
Nigeria Tunisia Italia Franta Austria Rusia Argentina
g?ﬁﬁze Noua Brazilia Cameroon Belgia Danemarca Maldive Albania
Honduras Columbia Costa Rica SUA Islanda Mexic Panama
Olanda India Israel Portugalia Suedia Armenia Romania
Kenia Africade Sud Spania Malta Luxembourg  Indonesia Bulgaria
Turcia Grecia Lituania Marea Britanie  Finlanda Peru Malaesia
Croatia Ungaria Polonia Slovacia Letonia Slovenia Cehia
Estonia Japonia Singapore Australia Canada Norvegia

Perioada de analizi a fost cuprinsa intre anii 2013-2021, deoarece s-a considerat ca este o
perioada reprezentativa, in sensul cd au fost incluse atat perioadele de stabilitate economica, cu
cresteri pozitive ale indicatorilor economico-financiari si nefinanciari specifici esantionului
analizat, cat si perioadele caracterizate de crize economice, sanitare si politice, care au manifestat
diferite repercursiuni asupra economiei globale. In vederea omogenizrii bazei de date, s-au aplicat
ca si criterii de includere toate economiile care aplica reglementérile OECD in materie de preturi
de transfer, fiind excluse celelalte economii care nu fac obiectul preturilor de transfer conform
reglementarilor OECD. De asemenea, avand in vedere ca populatia din esantionul selectat are
particuldritati diferite, tarile au fost grupate pe clustere de cercetare.

Pentru analiza datelor si proiectarea indicilor de predictibilitate a intrarilor, iesirilor de ISD
si a preturilor de transfer, s-a folosit modelul liniar multiplu de regresie, definit prin functia:

Yi =a+ Z?’:l ﬁl} XU + &, i:].,..,n. (1)

unde, n este marimea esantionului particularizat pentru fiecare model in parte. Ca si variabila
independenta care reprezinta indicele de predictibilitate si evaluare a preturilor de transfer a fost
considerat nivelul fluxurilor de investitii strdine directe, iar ca variabile independente au fost luate
in considerare: nivelul economiei subterane, cota de impozitare, riscul general de tara, povara
fiscald, rentabilitatea capitalului investit, IFRS-urile, scorul general al libertatii economice si
nivelul de reglementare a preturilor de transfer conform OECD (vezi Tabelulul 5.2).

Tabelul 5.2. Descrierea variabilelor independente

Variabile Descrierea
ShE Nivelul economiei subterane
Tr Cota de impozitare
Cr Riscul general de tara
Fb Povara fiscald
ROIC Rentabilitatea capitalului investit
IFRS Nivelul de adoptare a Standardelor Internationale de Raportare Financiard
1IEF Scorul general al libertatii economice
TPr Nivelul de reglementare al preturilor de transfer conform ghidului OECD
CPI Nivelul coruptiei

Pentru proiectarea indicelui de predictibilitate a intrarilor de ISD si a preturilor de transfer
aferent fiecarui tip de economie (economie dezvoltata, economie in curs de dezvoltare, economie
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emergentd, economie slab dezvoltatd) s-a folosit modelul de regresie liniarda multipla (vezi
Tabelulul 5.3).

Tabelul 5.3. Variabilele dependente si ecuatiile de regresie aferente indicilor de predictibilitate a
intrarilor de ISD si a preturilor de transfer

Variabilele Tipul modelului
dependente
Indice general de predictibilitate | Igptp = a; + By, - ShE + By, " Tr + B3 Cr + 14 - Fb + B15 - ROIC + B4
a intrarilor de ISD si a -IFRS + By7 " IEF + 15 - TPr + 17 - CPI + &,
preturilorde transfer
Indice de predictibilitate a Iptpde = a3 + 31 ShE + S35 - Tr + B33 - Cr + B34 - Fb + (35 - ROIC
intrarilor de ISD si a preturilor + B3¢ " IFRS + B35 - IEF + P35 - TPr + B37 - CPI + &5
de transfer pentru economiile
dezvoltate
Indice de predictibilitate a Iptpdev = a4 + By - ShE + Bay " TT + Baz - Cr + Bay - Fb + Bys - ROIC
intrarilor de ISD si a preturilor + P46 IFRS + L47 - IEF + L4g - TPr + B47 - CPI + &,

de transfer pentru economiile Tn
curs de dezvoltare

Indice de predictibilitate a Iptpee = ay + o1 " ShE + Syy - Tr + B3 - Cr + So4 - Fb + 55 - ROIC
intrarilor de ISD si a preturilor + f26 " IFRS + 57 - IEF + Byg - TPr + 55 - CPI + &,
de transfer pentru economiile
emergente
Indice de predictibilitate a Iptppde = ag + Bs1 * ShE + By Tr + Bs3* Cr + Bss " Fb + 55 - ROIC
intrarilor de ISD si a preturilor + Bse  IFRS + Bs7 - IEF + Bsg " TPr + Bg, - CPI + &5

de transfer pentru economiile
slab dezvoltate

In ceea ce priveste proiectarea indicelui de predictibilitate a iesirilor de ISD si a preturilor
de transfer aferent fiecarui tip de economie, ca si in cazul anterior am folosit modelul de regresie
liniara multipla (vezi Tabelulul 5.4).

Tabelul 5.4.Variabilele dependente si ecuatiile de regresie aferente indicilor de predictibilitate a
iesirilor de ISD si a preturilor de transfer

Variabilile dependente Tipul modelului
Indice general de IEgptp = a1 + 11 - ShE + 15 - Tr + B13 - Cr + By - Fb + B15 - ROIC + B¢
predictibilitate a iesirilor “IFRS + By7 " IEF + B1g - TPr + 17, - CPI + &
de ISD si a preturilorde
transfer
Indice de predictibilitate a IEptpee = ay + By1 - ShE + Boy * Tr + Loz - C7 + Bos - Fb + S5 - ROIC + Byg
iesirilor de ISD si a “IFRS + B7 " IEF + By5 * TPr + 5, - CPI + &,

preturilor de transfer
pentru economiile

emergente
iesirilor de ISD si a “IFRS + B3; " IEF + B3g - TPr + B3, - CPI + &4

preturilor de transfer
pentru economiile

dezvoltate
Indice de predictibilitate a | [Eptpdev = a, + 41 " ShE + B4y - Tr + Bu43 - Cr + Bus  Fb + Bus - ROIC + Bug
ie.,s‘il”iloi’delSD ;S'la " [FRS + ﬁ47 - IEF + ﬁ48 - TPT' +ﬁ47 " CPI + 84,

preturilor de transfer
pentru economiile in curs
de dezvoltare

27



iesirilor de ISD si a “IFRS + Bs57  IEF + Bsg " TPr + P57 - CPI + &5
preturilor de transfer
pentru economiile slab
dezvoltate

Tn vederea construirii indicelui de predictibilitate a ISD si a preturilor de transfer (aferent
fiecarui cluster de cercetare) considerat variabila dependenta a modelului, au fost stabilite o serie
de variabile de influentd considerate a fi cele mai relevante in actualul context al crizelor multiple,
cum ar fi: nivelul economiei subterane (ShE); cota de impozitare (Tr); riscul general de tard (Cr);
povara fiscala (Fb); rentabilitatea capitalului investit (ROIC); nivelul de adoptare a Standardelor
Internationale de Raportare Financiard (IFRS); scorul general al libertatii economice (IEF); nivelul
de reglementare al preturilor de transfer conform reglementarilor OECD (TPr) si nivelul coruptiei
(CPI).

In urma pilotarii modelelor s-au obtinut coeficientii de regresie in baza cirora au fost stabiliti
indicii de predictibilitate a intrarilor, iesirilor de investitii straine directe si a preturilor de transfer
pentru fiecare cluster de cercetare (vezi Tabelul 5.5).

Tabelul 5.5. Indicii de predictibilitate a intrarilor, iesirilor de ISD si a preturilor de transfer

Variabilele Tipul modelului
dependente
Indice general de Igptp = —0.307 - ShE + 0.103 - Tr — 0.439 - Cr + 0.078 - Fb + 0.058
predictibilitate a intrarilor de -ROIC — 0.075-IFRS + 0.163 - [EF + 0.202 - TPr
ISD si a preturilorde transfer + 0.159 - CPI
Indice de predictibilitate a Itppde = —0.049 - ShE + 0.020 - Tr + 0.201 - Cr + 0.277 - Fb + 0.095
intrarilor de ISD i a preturilor *ROIC — 0.186 - IFRS — 0.101 - IEF + 0.290 - TPr
de transfer pentru economiile —0.149 - CPI
dezvoltate
Indice de predictibilitate a Iptpdev = 0.081 - ShE + 0.023 - Tr — 0.521 - Cr + 0.147 - Fb + 0.572
intrarilor de ISD si a preturilor -ROIC + 0.055-[FRS — 0.117 - I[EF + 0.136 - TPr
de transfer pentru economiile Tn +0.311-CPI
curs de dezvoltare
Indice de predictibilitate a Iptpee = —0.773 - ShE + 0.022 - Tr — 0.618 - Cr + 0.198 - Fb — 0.285
intrarilor de ISD si a preturilor -ROIC + 0.487 - IFRS — 0.028 - [EF + 0.102 - TPr
de transfer pentru economiile + 0.118 - CPI
emergente
Indice de predictibilitate a Iptppde = —0.181 - ShE — 0.825 - Tr — 2.111 - Cr — 0.186 - Fb — 0.315
intrarilor de ISD i a preturilor *ROIC + 0.247 - IFRS + 0.477 - IEF + 0.240 - TPr
de transfer pentru economiile +0.816 - CPI
slab dezvoltate
Indice general de [Egptp = —0.201 - ShE 4+ 0.103 - Tr — 0.142 - Cr + 0.015 - Fb + 0.097
predictibilitate a iesirilor de *ROIC —0.117 - IFRS + 0.092 - [EF + 0.224 - TPr
ISD si a preturilor de transfer +0.013-CPI
Indice de predictibilitate a [Eptpde = —0.155 - ShE — 0.002 - Tr — 0.134 - Cr + 0.163 - Fb — 0.006
iesirilor de ISD si a preturilor *ROIC — 0.351-IFRS — 0.148 - IEF + 0.188 - TPr
de transfer pentru economiile —0.239-CPI
dezvoltate
Indice de predictibilitate a Eptpdev = —0.008 - ShE — 0.022 - Tr — 0.960 - Cr 4+ 0.162 - Fb + 0.809
iesirilor de ISD si a preturilor *ROIC + 0.055-[FRS + 0.082 - [EF 4+ 0.054 - TPr
+ 0.462 - CPI
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de transfer pentru economiile Tn
curs de dezvoltare

Indice de predictibilitate a IEptpee = —0.761 - ShE — 0.070 - Tr — 0.609 - Cr + 0.173 - Fb — 0.138
iesirilor de ISD si a preturilor “ROIC + 0.504 - IFRS — 0.029 - [EF + 0.173 - TPr
de transfer pentru economiile + 0.106 - CPI

emergente

Indice de predictibilitate a IEptppde = —0.264 - ShE — 0.634 - Tr — 1.600 - Cr — 0.206 - Fb — 0.651
iesirilor de ISD si a preturilor *ROIC + 0.307 - IFRS + 0.539 - [EF + 0.049 - TPr
de transfer pentru economiile +0.861-CPI

slab dezvoltate

Rezultatele obtinute in cadrul acestui capitol fundamenteaza faptul ca predictibilitatea
profitului si evaluarea risculului reprezinta principalii factori determinanti ai fluxurilor de ISD, de
la acesr caz facand exceptie economiile slab dezvoltate si economiile emergente care sunt in mare
parte folosite de catre companiile multinationale in dosarul preturilor de transfer, in vederea
erodarii bazei de impozitare. De la o tara la alta, acesti factori fluctueaza in functie de
caracteristicile economiei nationale. De exemplu, acolo unde existd o economie subterana
dezvoltata, presiunea fiscald nu reprezintd un interes pentru investitori, deoarece exista
posibilitatea de a dezvolta afaceri la nefiscalizate.

Este demn de remarcat faptul ca predictibilitatea iesirilor si intrarilor de ISD si a preturilor
de transfer este supusa la diversi factori exogeni, cum ar fi conditiile economice, instabilitatea
politica, politicile si reglementarile fiscale. In plus, acuratetea indicelui de predictibilitate depinde
de asemenea si de disponibilitatea si calitatea datelor, precum si de alegerea modelului
econometric. Pe scurt, indicele de predictibilitate reprezintd o masurd a increderii pe care o putem
avea in prognozarea valorilor viitoare ale fluxurilor de ISD si ale preturilor de transfer pe baza
datelor anterioare si serveste ca o evaluare a performantei modelului de prognoza construit cu
ajutorul datelor istorice.

Dezvoltarea sustenabild a tuturor economiilor lumii este conditionata de legaturile
economice, politice si sociale care guverneaza intreg mediul de afaceri. Cu toate ca organismele
nationale si internationale au fdacut demersuri importante in ceea ce priveste combaterea
criminalitatii economice, aceasta reuseste sa atinga cote ridicate. Pe de o parte, actuala economie
globala si dezvoltarea puternicd a companiilor multinationale, presupune In mod necesar si o
reorganizare a legislatiei internationale care sd abordeze si sa rezolve problema transferului de
active (resurse) impozabile catre tarile cu sisteme fiscale preferentiale. Este evident ca strategiile
de planificare fiscala - concepute exclusiv pentru a obtine un avantaj fiscal necuvenit - sunt extrem
de daunatoare economiilor locale, intrucét un venit fiscal mai mic pentru stat se materializeaza
printr-o povara fiscald mai mare pentru comunitate, in special pentru cei care aplica impozitarea
la sursa, deci o reducere a consumului cu toate implicatiile pe care acest fenomen le presupune. Pe
de altd parte, companiile care se sustrag de la plata impozitului pe profit (partial sau integral),
prezintd o nerespectare a legislatiei privind preturile de transfer, ceea ce presupune ajustari
(pozitive si/sau negative) ale componentelor de profit si implicit, aplicarea unor penalitéti direct
proportionale cu nivelul de sustragere.

Dificultatile intervenite la nivel operational in contracararea fenomenului evazionist a
determinat OECD sd reformuleze in repetate randuri recomandarile incluse in ghidul de
determinare a preturilor de tranfer. Elaborarea Country-by-country (CbC) Report, utilizat pentru
analiza riscurilor aferente preturilor de transfer, ar putea ajuta administratiile fiscale sa se
raporteze la un cadru de referinta complex cu privire la politicile de prer adoptate de
multinationale si |a rezultatele obtinute de acestea in diferite tari, acestea fiind astfel determinate
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sa raspunda si nevoii de o mai mare transparenta informationala. Datorita acestor interventii, la
randul lor, companiile sunt Incurajate sa-si schimbe atitudinea cu privire la proiectarea,
managementul si adoptarea politicilor de preturi de transfer.

Tn concluzie, considerim ci numai actionind astfel, se pot crea premisele reale pentru
asigurarea unui cadru de reglementare international cu privire la politicile fiscale care sa incurajeze
investitiile de buna-credinta si sa protejeze investitorii.

CONCLUZII FINALE, CONTRIBUTII PROPRIIL, LIMITE SI DIRECTII
VIITOARE DE CERCETARE

Teza de doctorat cu titlul ,,Analiza predictiva a fluxurilor de investitii si a preturilor de
transfer in contextul intensificarii riscurilor geopolitice si de divergenta in aplicarea IFRS”
reprezintd parcursul de cercetare a aproximativ 4 ani, perioada in care S-a analizat si explorat nu
doar procesul de armonizare financiar-contabild la nivel global, dar si fenomenele politice,
economice si sociale, care au evoluat concomitent si care s-au fnregistrat cu precadere in
economiile emergente BRICS. Fundamentarea scopului si a obiectivelor de cercetare a fost
realizatd prin analiza literaturii de specialitate din domenii circumscrise stiintelor economice,
politice si juridice, Tn raport cu schimbarile intervenite Tn ultimii trei ani. Aceasta perioada este
caracterizata de o serie de crize suprapuse, precum: criza sanitara provocata de virusul Sars-COV-
2, criza energetica, conflictul militar din Ucraina si criza economicd, evenimente care au
reproiectat interesele mediului de afaceri la nivel national si international din perspectiva atragerii
de investitii strdine directe. Datoritd complexitatii si interconectivitatii fenomenelor care au avut
loc Tn perioada 2019-2022, parcursul de cercetare a fost modelat in asa fel incat sa fie acoperit
intreg arealul de interes. Prin urmare, aceasta teza de doctorat este o lucrare interdisciplinara, care
include atat elemente ce tin de contabilitate, cat si de finante, geopolitica, economie internationala
si politici sociale.

Asadar, dupa un amplu parcurs al rezultatelor cercetarii desprinse din literatura de
specialitate, corelat cu schimbarile bruste de paradigma geoeconomica din ultima perioada, s-a
constatat ca mediul de afaceri devine sensibil la schimbarile geopolitice, motiv pentru care se
impune dezvoltarea unor mecanisme de evaluare si prevenire a acestor amenintari, astfel Tncat
impactul sa fie minimizat. In acelasi timp, s-a observat ca riscurile geopolitice pot reprezenta o
amenintare asupra referentialului contabil international, respectiv asupra scopului acestuia de a
satisface nevoile de informare a tuturor partilor interesate, prin oferirea unor informatii exacte,
semnificative, comparabile, verificabile, oportune si inteligibile.

Accentuarea rolului economiilor emergente BRICS pe arena politica si economica
internationala, respectiv desprinderea acestora de organisme economice internationale importante,
creaza un semn de Intrebare asupra parcursului de armonizare a normelor contabile nationale ale
acestor tari cu referentialul international de raportare financiara (IFRS).

Economiile BRICS s-au impus ca o contrapondere la institutiile traditionale dominate de
occident, pledand pentru o ordine mondiala mai incluziva si mai multipolara din punct de vedere
al divizarii puterii economice si de influentd. Cu toate acestea, este demn de remarcat faptul ca
tarile BRICS nu reprezinta un grup monopolitic si ca au sisteme politice diferite, interese si niveluri
de dezvoltare diferite, ceea ce uneori creaza pozitii divergente cu privire la unele aspecte. Dar, in
ciuda provocdrilor, BRICS este considerata o platforma importanta in promovarea cooperarii intre
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tarile membre. In prezent, inci nu exista informatii cu privire la posibilitatea ca economiile BRICS
sa dezvolte in viitor un sistem unificat de raportare financiara, procesul de realizare a acestui
obiectiv fiind unul complex si de duratd. Cu toate acestea insa, acest scenariu nu trebuie neglijat,
mai ales pe fundalul intensificarii disensiunilor politice si economice dintre Rusia si Occident.

Sistemele contabile ale economiilor BRICS sunt diferite, fiecare dintre ele urmand propriile
principii contabile sau standarde internationale de raportare financiara. Pentru a facilita
desfasurarea transfrontaliera a activitatilor comerciale ale companiilor si pentru a permite
investitorilor compararea performantelor financiare inregistrate de companii provenite din diferite
tari, economiile BRICS promoveaza o mai mare compatibilitate si convergenta intre sistemele
contabilitate si de raportare, precum si mediile de reglementare si culturale din fiecare tara,
dezvoltarea unui sistem unificat de raportare financiara ar implica costuri substantiale, acesta fiind
un proces complicat si prelungit, dar care nu trebuie ignorat, ci din contra, sa fie luat in vedere mai
ales de catre investitori.

Obiectivele si scopul cercetarii au fost atinse astfel:

In cadrul primului capitol a fost atins obiectivul nr. 1 care oferd o prezentarea generali a
riscurilor geopolitice si influenta acestora asupra procesului de internationalizare a companiilor, a
surselor de finantare, a volatilitatii activelor financiare si a pietelor bursiere, precum si a
amenintarilor existente la adresa referentialului contabil international (IFRS). Totodata, in cadrul
acestui capitol sunt dezbatute ideile pro si contra cu privire la necesitatea de a adapta sistemul
international de raportare financiara la schimbarile geopolitice globale, precum si ideile cu privire
la definirea si dezvoltarea conceptului de geocontabilitate, drept efect al separarii economiilor
lumii si conturarea unor noi puteri economice si politice, cum ar fi grupul de economii emergente
BRICS.

Obiectivul nr. 2 a fost atins Tn cel de-al doilea capitol unde au fost analizate si identificate
noile oportunitati de atragere a investitiilor straine directe si construirea dosarului preturilor de
transfer prin valorificarea informatiilor financiare si nefinanciare. Totodatd, in acest demers
stiintific a fost dezbatuta teoria partilor interesate, in special din perspectiva pozitionarii
investitorilor in raport cu alti utilizatori de informatii financiar-contabile, cu accent pe aportul
acestor informatii in atragerea investitiilor strdine directe.

Accentuarea tot mai puternica pe arena politicd si economica internationald a economiilor
emergente BRICS a constituit premisa dezvoltarii obiectivului nr. 3, atins in cadrul capitolului al
treilea. Pe parcursul acestuia a fost realizata o analizd comparativa a cadrului de raportare
financiara a companiilor din economiile emergente BRICS, fiind subliniate particularitatile
politicilor si practicilor contabile aplicate, fiind inventariate in acelasi timp si efectele raportarii
financiare asupra atragerii de investitii straine directe.

Obiectivul nr. 4 al cercetarii a fost atins in al patrulea capitol, prin examinarea politicilor
contabile si fiscale legate de preturile de transfer aplicate de companiile din tarile BRICS. Pentru
acompleta literatura de specialitate si pentru a trasa noi directii de cercetare a fost realizata analiza
bibliometrica si statisticd a publicatiilor stiintifice cu topicul “’preturi de transfer.”

In cele din urma, obiectivul nr. 5 si 6 al lucrarii au fost atinse in ultimul capitol, prin
proiectarea indicelui de predictibilitate si construirea matricii de trend a fluxurilor de investitii
straine directe si preturilor de transfer, utilizand informatii financiare si nefinanciare, rezultatele
fiind testate in concoranta cu nivelul de dezvoltare a economiilor nationale.
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Contributii proprii

Aspectele teoretice si practice abordate pe intreg parcursul cercetarii se concretizeaza in
contributii proprii care se regasesc inclusiv in rezultatele obtinute, cum ar fi:

1. Identificarea schimbadrilor de paradigma in internationalizarea companiilor: conturarea
perimetrului afectat de schimbari vizibile la nivelul afacerilor internationale (din perspectiva
internationalizarii companiilor) influentat de riscurile geopolitice emergente. Tn acelasi timp, au
fost analizate efectele acestor riscuri asupra surselor de finantare, a volatilitatii activelor financiare
si a pietelor bursiere, dar si asupra performantei si sustenabilitatii companiilor internationalizate.
De asemenea, s-a considerat oportuna introducerea unei noi paradigme, in termeni de "geo-
contabilitate™ care sa ia in considerare necesitatea de adaptare a sistemului international de
raportare financiara la schimbarile intervenite in arena geopolitica globala si de evitare a riscului
de divergenta.

2. Analiza teoriei partilor interesate si a rolului informatiilor financiare in atragerea
investitiilor strdine directe a scos in evidentd relatia dintre partile interesate si informatiile
financiare, corelate cu obiectivele situatiilor financiare si cu nevoile de informare ale partilor
interesate. Rezultatele acestei analize au permis identificarea limitelor si obstacolelor intdmpinate
de partile interesate in satisfacerea nevoilor de informare si in stimularea raporturilor sustenabile
de afaceri. Tot in acest context, a fost posibila evaluarea aportului calitatii informatiilor financiare
n atragerea ISD, prin examinarea atenta a impactului politicilor contabile asupra calitatii situatiilor
financiare si a posibilitatilor de reducere a asimetriei informationale intre partile interesate.

3. Analiza comparativa a cadrului de raportare financiara specific companiilor din grupul
BRICS, a facut posibild scoaterea in evidenta a particularitatilor specifice politicilor si practicilor
contabile, a obiectivelor si structurii raportarii financiare si nu in ultimul rdnd a punctelor forte si
punctelor slabe ale procesului de comunicare economico-financiara influentata de factorii politici,
sociali, de mediu, regionali si culturali.

4. Sintetizarea si analiza politicilor fiscale privind preturile de transfer aplicate de
companiile din tarile BRICS. In acest sens s-a realizat o analizi bibliometricd si statistici a
literaturii de specialitate cu topicul prefuri de transfer, completata de o abordare conceptuala si
aplicativa din perspectiva contabila, juridica si fiscald a preturilor de transfer. De asemenea, S-a
subliniat importanta dosarului preturilor de transfer ca instrument de evaluare a legalitatii si
conformitatii tranzactiilor intragrup, concomitent cu identificarea factorilor determinanti Tn
construirea dosarului preturilor de transfer si atragerea de investitii straine directe.

5. Construirea unui model econometric de predictibilitate a fluxurilor de ISD si preturilor de
transfer la nivelul celor 4 clustere de cercetare: economii dezvoltate, economii in curs de
dezvoltare, economii emergente si economii slab dezvoltate.

6. Construirea unei matrice de trend a fluxurilor de ISD si a preturilor de transfer.

Limitele cercetarii

Datorita faptului ca lucrarea se concentreaza mai mult pe procesul de internationalizare a
companiilor si pe analiza amenintdrilor existente la adresa actualului referential international de
raportare financiara IFRS si a impactului generat de riscurile geopolitice emergente, limitele
cercetdrii sunt trasate de nivelul ridicat de incertitudine economica, politicd si de securitate ce
caracterizeazd economiile nationale si intreg contextul global, in sensul ca schimbdrile ce pot
interveni sunt imprevizibile si dificil de gestionat.
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Una din barierele dificil de depasit consta in faptul ca in prezenta lucrare sunt examinate cu
precadere economiile emergente BRICS si cadrele specifice de raportare financiara, in defavoarea
celorlalte tipuri de economii, deoarece economia lucrarii nu a permis o cercetare mai ampla.

a preturilor de transfer, deoarece informatiile financiare si nefinanciare utilizate au fost selectate
in functie de relevanta lor, ceea ce nu exclude existenta altor date si informatii care pot influenta
intr-o masura mai mare sau mai mica predictia fluxurilor de investitii si a preturilor de transfer,
cum ar fi de exemplu: diferentele culturale, lingvistice, istorice, convingerile religioase si juridice.

Directiile viitoare de cercetare

Accentuarea riscurilor geopolitice din ultima perioadd si efectele vizibile si usor de
cuantificat asupra continuitatii activitatii companiilor multinationale prin afectarea activitatii
investitionale, au creat o serie de situatii de criza inedite, ceea ce ridica o serie de intrebari fara
raspuns in prezent, cum ar fi: Care va fi viitorul companiilor multinationale in conditiile in care
multe guverne vor adopta o politica de nationalizare a resurselor si evident de limitare a accesului
operatorilor strdini in favoarea celor rezidenti?; In cazul In care raporturile de afaceri vor fi
limitate §i conditionate de apartenenta la un anumit grup de interese, referentialul international
de raportare financiard va mai fi aplicat in forma actuala si in tarile care astazi sunt in conflict
deschis cu sistemul anglosaxson, cum ar fi de exemplu Rusia?; In ce mdsurd accentuarea
actualelor conflicte geopolitice va putea preveni riscul de divergenta a standardelor contabile
nationale/regionale cu cele internationale?

In aceasti ordine de idei, aceasta cercetare poate fi continuata si dezvoltati prin:

1. Examinarea mai aprofundata a efectelor riscurilor geopolitice asupra diferitelor industrii
sau companii specifice, precum si asupra evolutiei si dezvoltdrii referentialului contabil
international in concordantd cu dinamica schimbarilor;

2. Explorarea unor metode alternative de masurare si atenuare a efectelor riscurilor
geopolitice asupra sustenabilitatii activitatii companiilor;

3. Analiza nevoilor de informare si a preferintelor diferitelor tipuri de parti interesate in
contextul internationalizarii,

4. Cercetarea suplimentara a efectelor adoptarii IFRS asupra atragerii de ISD in diferite
tipuri de economii, incluzand diversi factori precum: religia, cultura, limba materna, politica,
apartenenta la grupuri politice si economice, €tc.;

5. Examinarea practicilor si politicilor contabile si fiscale privind preturile de transfer in
contextul adoptarii unui regim unic de impozitare a companiilor multinationale la nivel global,
respectiv cota de impozitare de 15% si eventual aplicarea unor cote de impozitare comune
grupurilor de interese care vor escalada recomandarile OECD;

6. Aplicarea indicelui de predictibilitate proiectat in diferite contexte si cu seturi de date
alternative;

7. Realizarea unei examindri suplimentare a relatiei dintre indicele de predictibilitate si
nivelul de dezvoltare a economiilor nationale prin valorificare informatiilor financiar-contabile;

8. Extragerea SRI din ISD pentru a obtine o imagine reald a interesului companiilor
multinationale de a investi in tarile emergente si mai slab dezvoltate din punct de vedere economic.
Consideram cd aceasta directie de cercetare este nu doar cea mai importantd ci si cea mai
emergenta, pentru ca avem posibilitatea de a cunoaste In mod obiectiv si real adevaratul interes al
acestor companii/investitori, in sensul cd putem verifica daca sunt interesati de sprijinirea
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economiilor si a comunitatilor locale sau regionale, sau sunt preocupati doar de maximizarea
profitului, indiferent de mijloace.

Prezenta teza de doctorat ofera informatii valoroase pentru companii, organisme de
reglementare, investitori si alte parti interesate, deoarece le ofera prilejul de a naviga in peisajul
geopolitic global aflat in continud schimbare si de a putea identifica noi oportunitati de atragere a
investitiilor striine directe. In acelasi timp, au posibilitatea de a cunoaste modalititile de prevenire
a evaziunii fiscale prin utilizarea corecta a politicilor contabile si fiscale aferente preturilor de
transfer (percepute ca instrument de erodare a bazei de impozitare).

Desi aceastd tematica este ampla, ofera totusi doar o imagine partiala a problematicii
preturilor de transfer si a factorilor care intervin in stabilirea acestora. Astfel, putem afirma ca o
alta limita a cercetdrii o reprezinta numarul redus de variabile luate Tn considerare in analiza si
stabilirea indicelui de risc cu privire la preturile de transfer. Totusi, este important sd subliniem ca
in cadrul proiectarii indicelui de predictibilitate au fost luati in considerare doar factorii care pot fi
cuantificati, insa trebuie avut in vedere ca poate exista o multitudine variatd de factori
necuantificabili, de natura calitativa ce pot influenta procesul de realocare a investitiilor.
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